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rosjektet

Iftens eksisterende FoU strateqi
d i internasjonalisering og et

‘sikker pa at bedriften har ressurser til &
omfgre prosjektet

A Viktig med partnere som kan vaere gode
ambassadgarerd bgr ha en genuin interesse i ditt
produkt/prosjekt



g av Partnere

lasjon mht nasjonalemidler

ende oppfalgin e forskjellige landene
lle kan like mye om Eurostars som her)

IP situasjoneno fordel om partnerne
har komplementaere kommersielle interesser
- mht. IP



totteordninger

etableringsstgtte

deg mead:
knadsprosessen
Knadsutformingen
d avslag

ke gi opp det er ikke lenge til neste runde
lennomgang av sgknad med NCP

| Bruk tiden frem til neste runde godt, og lever en bedre
sgknad i neste runde

%



Soknaden

utarbelidelse av sgknaden tar

r partner tidlig |
K gjennomfgring
jetter

€ Prosessen

Bruk tid med partnerne o ingen ting er mer
- effektivt enn face-to-face



JIGERE Y

veemnkonkret,angen liker lange

roblemstillingen
tfordringen og hvordan denne skal lgses
lettfattelig lasningen

elig pa potensialet for bedriftene (bruk
gjerne tall)



Soknaden

tidlig avklaring pa dette
therne ma sette seg inn i
idlig tidspunkt

rad kan variere
I dette)

Ktig at partnerne er

A SME status etc



' med fordel korte

2| a avklare IP situasjonen allerede i utkast

\g tilsier at dette alltid tar tid

Fordel om partner e
omr -der 6 mht . | P

har



sendelse

ferdig les gjennom en gang til
ndelsen

ikker pa noe ifm innsendelsen kontakt
ars sekretariatet umiddelbart



